证券代码：300053                                证券简称：欧比特
珠海欧比特控制工程股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                     编号：2017-002
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中泰证券：杨帆
中泰证券：王中胜
海通证券：蒋俊
国泰君安：邱日尧
民生证券：李建伟
辰阳投资：李梓豪
金域投资：吴剑锋
中金公司：陈珺诚
远致投资：宾召明
远致投资：张翔


	时间
	2017年6月30日

	地点
	欧比特会议室

	上市公司接待人员姓名
	常务副总经理：蒋晓华
监事会主席：黄小虎
董事会秘书：段一龙

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、参观展厅
    投资者参观公司展厅，公司常务副总经理蒋晓华先生、监事会主席黄小虎先生、董事会秘书段一龙先生陪同讲解。
1、公司发展历程、业务模式、荣誉资质；
2、公司主营SOC、SIP、EMBC产品展示；
3、卫星星座项目展示。
二、介绍公司的基本情况
公司董事会秘书段一龙先生介绍公司基本情况：
1、公司简介、业务布局、业务模式、发展历程、发展目标、组织架构及经营资质；
2、公司核心技术、产品、科研生产服务能力、未来发展思路及应用；
3、卫星空间信息平台及星座；
   主要介绍了卫星空间信息平台建设的主要考量因素、分层建设的内容、卫星数据采集方式，重点介绍了近期发射的“珠海一号”首发两颗星OVS-1A/B的情况、“珠海一号”遥感微纳卫星星座规划。
4、 卫星大数据业务；
    分别介绍了卫星大数据业务主要应用、布局、整体战略思想和服务领域及对象、业务运营模式。
5、公司现状及未来发展规划与目标。
三、主要沟通问答
1、请问公司卫星大数据业务面向的客户群体有哪些？
卫星大数据面向的客户群体较多，主要分为国家级、行业级和个人消费群体：国家级主要是政府单位，国土、水文、环保、城建等；行业级主要有各类大中型企业，服务的行业将包括农业种/养植业估产、水产养殖业估产、海洋环境监测、矿产资源考察、森林植被考察、水力资源监测、气候环境监测、灾害监测及救助、城市规划、交通监测、重大工程监测等；个人消费级群体主要是面向个人卫星数据需求，以欧比特的卫星大数据为依托，采用建设产业孵化基地的形式延伸卫星数据的应用，引入从事导航、环境、住房、交通、旅游、餐饮等的APP软件及各类创新创业型企业进入孵化器基地内（创客群体），公司作为卫星大数据的上游供应方，往下游输出卫星大数据产品，延伸产业链，预计可以吸引数亿有效用户。
2、请问需要发射多少颗卫星才能达到可商业化的状态？
目前，公司两颗视频卫星（OVS-1A卫星和OVS-1B卫星）成功发射入轨，使公司初步具备运营商业遥感卫星星座的能力，但目前只有两颗卫星在轨运行，其覆盖率较低，商业化水平还有待提升，我们将利用目前的两颗卫星开展各个环节的验证调试，并以此卫星数据进行全方位的营销推广工作试运行，打开应用渠道，随着后续批次的卫星发射后，我们卫星的时间分辨率和空间分辨率将大幅度提升，逐步具备响应迅速、时空分辨率高、性价比高、可私人订制的卫星大数据的采取、处理、分发、服务能力，数据的价值将大幅度的提升。
3、下一批次的卫星发射任务是否按照正常进度推进？
目前，公司已经启动了下一批卫星的发射计划，卫星研制生产任务已经下达。卫星发射涉及多种因素，公司一直与发射单位保持沟通，具体发射必须以发射单位的任务时间为准，公司将全方位保障发射任务的顺利推进，希望能按时完成发射任务，并在第一时间进行披露。
4、 公司披露的半年度业绩预告显示，今年上半年比上年同期业绩预增160%—190%，主要是来自哪些业务板块的业绩贡献。
5、 从目前预告的情况来看，上半年，包括主要子公司在内的各个主体上半年均保持了较好的业务成长性，母公司的宇航电子业务总体向好趋势明显，铂亚公司智慧安防业务、绘宇公司智能测绘业务、智建公司大数据运维业务增长较快。具体情况，半年度报告将会详细披露。
6、 我们注意到，公司并购的三家子公司2017年度承诺的扣非净利润分别是铂亚信息6048万元、绘宇智能4500万元、智建电子1050万元，公司预计三家公司本年度的业绩完成情况将会如何？
从目前的经营情况来看，我们认为，三家公司目前的业务都处在所处行业发展的上升期，市场需求旺盛，结合目前的在手订单情况和半年度业绩完成情况，预计完成业绩承诺的压力不大，全年业绩增长水平还是值得期待的。
7、 公司认为，未来在宇航电子业务方面有哪些好的发展契机？
总体而言，宇航电子类产品的国产化趋势是不会改变的，基于可靠性、信息化安全、成本等诸多因素，国产化的核心元器件其实在技术基本上已经可以满足型号任务的要求，但也正是基于安全性和可靠性的考虑，每年此类核心元器件的国产化替代都是有一定的比例要求限制。近两年，主要受宏观经济环境及航天航空行业改革等外部因素影响，公司客户众多科研生产任务实施进度放缓，业务量受到一定的影响。但相信困难只是暂时的，总体全面自主化的趋势是可以肯定的。另外，随着国家已经开始鼓励民营企业参与商业航天，我们可以预见，商业航天的浪潮即将来临，公司本次发射的卫星已经用到了公司自主化的核心SOC、SIP，一是验证了我们自己产品的可靠性，二来也为后续公司此类产品在商业航天领域的应用提供了可靠性依据。我们相信，未来商业航天的大力发展也将带动公司传统宇航电子业务的发展。
7、目前公司非公开发行股票项目的进展如何？
公司已于5月9日对一次反馈意见进行了回复并披露，回复材料已于5月9日报送中国证监会，目前尚在审核状态。公司一直在跟进审核进度，保持密切沟通。
8、 公司参股以色列UA公司飞行器项目后续进展如何？
    目前正处在完善设计的阶段，进行试生产。
9、请问在全球同级别“微纳卫星星座”中，公司的卫星星座有哪些特点和优势？
    “珠海一号”星座是一个全方位的卫星星座，具有视频、图像、高光谱、SAR多种成像模式，具备多种数据信息相互融合的能力；星座具有高时间分辨率、高空间分辨率、数据覆盖能力强等优势，在同行业中具有较强的竞争优势。
从微纳卫星星座构成上看，该卫星星座是一个具有可见光、高光谱、SAR等多种数据获取能力的复合先进的卫星星座。在实际应用过程中可以很方便的将可见光、高光谱、SAR三种数据进行信息融合，发挥三种数据的各自优势，为用户决策提供更具价值的数据。
从数据获取和覆盖能力上看，“珠海一号”卫星星座具备高时间分辨率的时空数据获取能力。随着卫星布局的数量越来越多，所有卫星联合工作，对地重返频率大大提高。意思是假设单颗卫星某时刻飞过地球上某个地点，等到这颗卫星下一次再飞过同一地点，期间间隔时间（或称重返时间）一般在几十天，时间相对较长。若多颗卫星组成一个星座，其中一颗卫星某时刻飞过地球上某个地点，等到下一颗卫星再飞过同一地点，期间间隔时间（或称重返时间）一般比单颗星工作时的重返时间大大缩短。整个星座卫星发射布置在3个升交点赤经不同的轨道面，其中：第一轨：视频微纳卫星+高光谱微纳卫星，轨道高度500km，倾角98°；第二轨：视频微纳卫星+高光谱微纳卫星，轨道高度500km，倾角98°；第三轨：雷达微纳卫星，轨道高度500km，倾角98°。这种分布方式将大大提升星座的覆盖能力，监测有效区域将最大化。
获取数据特点上，高光谱卫星数据空间分辨率更高。“珠海一号”卫星星座一期包括有4颗高光谱卫星，32个谱段，空间分辨率可达到5米，扫描带宽可达125公里。
在商业化程度上看，公司作为民营企业，有非常明显的体制优势，通过我们的运营，能获得成本更低的遥感卫星数据，更有助于卫星大数据的商业化运作。
10、公司明确的发展目标是什么？
答：公司的中期目标是成为“国际领先的卫星大数据服务平台运营商”，长远目标是成为“一流的商用宇航公司”。公司一系列的外延并购和内部产业的整合，都是围绕着这一主线而进行的。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017-6-30


